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Приложение №1
к Публичной оферте о заключении договора
сотрудничества и оказания услуг B2B-платформы BMTop для продавцов
ТАРИФЫ НА УСЛУГИ ОПЕРАТОРА
1. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ
1.1. Настоящее Приложение определяет варианты сотрудничества, состав услуг, стоимость размещения товаров и порядок определения партнёрской скидки к цене поставки товара Оператору.
1.2. Продавец выбирает один из тарифов: «Партнёрский», «Старт», «Бизнес» или «Премиум». Выбор тарифа подтверждается в Личном кабинете, заявкой, оплатой счёта, согласованием Спецификации, перепиской Сторон либо отдельным соглашением.
1.3. По согласованию Сторон разные тарифы могут применяться к отдельным товарным категориям или группам товаров одного Продавца.
1.4. Под одной карточкой товара понимается отдельная страница товара на Платформе. Модификации одного товара могут быть объединены в одной карточке, если они относятся к одной товарной группе и имеют общие основные характеристики.
1.5. Все цены указаны в рублях Российской Федерации. Порядок предъявления НДС определяется налоговым статусом Оператора и указывается в выставляемом счёте.
2. ТАРИФ «ПАРТНЁРСКИЙ» — БЕСПЛАТНОЕ РАЗМЕЩЕНИЕ И ПРОДВИЖЕНИЕ
2.1. Абонентская плата за создание карточек, размещение товаров и их продвижение по данному тарифу не взимается.
2.2. В рамках тарифа Оператор за свой счёт выполняет следующие действия:
•  разрабатывает и оформляет карточки товаров на основании материалов Продавца;
•  размещает продукцию в каталоге Платформы;
•  прорабатывает описания, характеристики и поисковые запросы;
•  осуществляет внутреннее и внешнее продвижение товаров по своему усмотрению;
•  принимает и обрабатывает первичные обращения Покупателей;
•  направляет Продавцу заявки и запросы на подтверждение цены, наличия и срока поставки.
2.3. Продавец предоставляет Оператору актуальные сведения о товарах, фотографии, техническую документацию, действующие цены, наличие и партнёрскую скидку. Действующая цена определяется с учётом сопоставимого объёма заказа, условий оплаты, отгрузки и поставки.
2.4. Базовый размер партнёрской скидки составляет 10%. В зависимости от товарной категории, маржинальности, объёма заказа и условий конкретной сделки рекомендуются следующие размеры скидки:
	Товарная категория / условия
	Ориентировочная партнёрская скидка

	Металл, трубы, крупное оборудование, дорогостоящие и низкомаржинальные товары
	5–7%

	Большинство строительных и промышленных товаров
	10%

	Расходные материалы, крепёж, промышленная химия, инструмент и иные высокомаржинальные товары
	15–20%

	Крупные проекты, комплексные поставки и тендерные заявки
	Индивидуально



2.5. Окончательный размер партнёрской скидки по конкретной товарной категории или поставке фиксируется в коммерческом предложении, счёте, Спецификации, Личном кабинете, переписке Сторон либо ином письменном подтверждении. При отсутствии отдельного согласования применяется базовая скидка 10%.
2.6. Партнёрская скидка применяется исключительно как уменьшение цены поставки товара Продавцом Оператору. Цена поставки равна действующей цене Продавца за сопоставимый товар и объём, уменьшенной на согласованный процент скидки. Партнёрская скидка не является комиссией, агентским или иным посредническим вознаграждением.
2.7. Оператор приобретает товар у Продавца по согласованной цене и самостоятельно определяет цену его последующей реализации Покупателю. Разница между ценой реализации и ценой поставки является коммерческой маржой Оператора и не подлежит отдельному отчёту перед Продавцом.
2.8. Товары размещаются от имени BMTop без публикации прямых контактных данных Продавца. Первичные обращения Покупателей принимает Оператор. Дополнительная плата за услуги, перечисленные в пункте 2.2, не взимается, если иное прямо не согласовано.
3. ПЛАТНОЕ РАЗМЕЩЕНИЕ С ПРЯМЫМИ КОНТАКТАМИ ПРОДАВЦА
3.1. Платные тарифы предназначены для размещения товаров под брендом Продавца с указанием его логотипа и прямых контактов. Партнёрская скидка по таким тарифам не предоставляется, если иное отдельно не согласовано.


	Тариф
	Стоимость за 30 дней
	Лимит активных карточек
	Состав услуг

	Старт
	1 990 ₽
	до 20
	Логотип и прямые контакты Продавца; базовое оформление карточек по предоставленным материалам; стандартное размещение в каталоге BMTop.

	Бизнес
	4 990 ₽
	до 100
	Логотип и прямые контакты; разработка и улучшение карточек; приоритетное размещение в соответствующих категориях; возможность публикации акций и специальных предложений.

	Премиум
	9 900 ₽
	до 300
	Отдельная страница компании; профессиональная проработка карточек; приоритетный показ продукции; продвижение внутри Платформы; размещение акций, новостей и рекламных материалов.



3.2. Все обращения по товарам с прямыми контактами поступают непосредственно Продавцу. Продавец и Покупатель самостоятельно заключают прямой договор, согласовывают индивидуальные условия, производят расчёты и исполняют сделку без участия Оператора. Оператор не участвует в поставке, приёмке товара и урегулировании споров по такой сделке.
3.3. Отдельные услуги Оператора по расчётам, сопровождению, проверке или перевозке могут оказываться только на основании дополнительного письменного соглашения с указанием объёма и стоимости.
3.4. Размещение карточек сверх установленного лимита осуществляется после перехода на более высокий тариф либо по отдельной стоимости, согласованной Сторонами.
3.5. Продавец предоставляет исходные данные, изображения, документы, логотип и контактную информацию. Оператор вправе редактировать материалы для единообразного отображения на Платформе без изменения существенных характеристик товара.
4. ПОРЯДОК ОПЛАТЫ И ОКАЗАНИЯ УСЛУГ ПО ПЛАТНЫМ ТАРИФАМ
4.1. Оплата производится в размере 100% предоплаты на основании счёта Оператора.
4.2. Расчётный период составляет 30 последовательных календарных дней с даты активации тарифа. Активация производится не позднее 3 рабочих дней после поступления оплаты и получения от Продавца материалов, необходимых для размещения.
4.3. По окончании расчётного периода Оператор направляет Продавцу акт оказанных услуг. Если в течение 5 рабочих дней с даты получения акта Продавец не направит мотивированные письменные возражения, услуги считаются принятыми в полном объёме.
4.4. Неиспользованный лимит карточек и неиспользованные возможности тарифа на следующий расчётный период не переносятся.
4.5. Переход на другой тариф осуществляется со следующего оплаченного расчётного периода, если Стороны письменно не согласовали иной порядок.
4.6. При досрочном отказе Продавца от платного тарифа Стороны производят расчёт с учётом фактически оказанных услуг и документально подтверждённых расходов Оператора.
4.7. При отсутствии оплаты следующего расчётного периода Оператор вправе приостановить приоритетное размещение, скрыть прямые контакты либо снять карточки с публикации до поступления оплаты.
5. ИЗМЕНЕНИЕ ТАРИФОВ И СПЕЦИАЛЬНЫЕ УСЛОВИЯ
5.1. Оператор вправе изменять стоимость и состав тарифов, уведомив Продавца размещением новой редакции на Платформе и/или сообщением не менее чем за 10 календарных дней. Изменения не распространяются на уже оплаченный расчётный период.
5.2. Индивидуальные скидки, специальные пакеты, дополнительные услуги и иные условия могут быть установлены отдельным соглашением, счётом, Спецификацией или письменной перепиской Сторон. Такие условия имеют преимущественную силу в части соответствующей сделки или периода размещения.
5.3. Оператор не гарантирует определённое количество заявок, продаж, просмотров, переходов или конкретную позицию товара в поисковой выдаче, поскольку результат зависит от спроса, цены, характеристик товара, конкуренции и иных обстоятельств.
5.4. Настоящее Приложение является неотъемлемой частью Договора, заключённого посредством акцепта Публичной оферты. В остальной части Стороны руководствуются Договором.
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